
1992

Pas de contrainte de milieu
Sol bien adapté au maraîchage
Une partie des terres sabo-limoneuses et une
partie limono-argileuse

Chalet bois, hangar, tunnel
Girobroyeur, pailleuse, bineuse, désherbeur thermique
Épandeur, remorque, sulfateuse
Souleveuse, arracheuse pommes de terre, laveuse
carottes
Semoirs, planteuses, motteuse
enfouisseur à pierres, charrue, motoculteur, sous
soleuse, actisol, broyeur, griffons, herse rotative
Tracteurs, transpalette, élévateur, compresseur

Formation : BTSA Horticulture, licence pro ABCD
3 ans d'expérience avant l'installation

Description de la Ferme / historique 

6 hectares de plein champ
1.1 hectare sous abri

Superficie : 12 hectares

23 espèces cultivées en maraîchage
Vigne
Olivier

Productions

Produire une alimentation sans produits chimiques et pour
tous
Travailler en plein air, ne pas passer sa journée au bureau

Finalités

Origine : canal, eau de source
Surface irriguée : 11.6 ha
Plein champ : aspersion type sprinkler, goutte à
goutte
Sous abris : Goutte à goutte et micro aspersion

Une ferme diversifiée aux
portes du Lubéron
Plein champ et abris en circuit long

TYPE DE SOL ET
ENVIRONNEMENT

Traitements antifongiques courants (cuivre,
soufre) et BT peu fréquent
Lutte biologique (auxiliaires), filets, pièges
(campagnols) et milieu diversifié pour
héberger les auxiliaires

EQUIPEMENT MATÉRIEL &
INFRASTRUCTURES

L'ensemble des plants et des semis est acheté
en extérieur

CAR T E  D ' I D E N T I T É

Lieu
Lambesc (13)
Milieu rural non isolé et
zone résidentielle

Statut agricole
EARL

paille

Installation
1992

Certification bio

6.9 UTH

Travail du sol et fertilisation

Irrigation

Traitements

Rotations : 

Désherbage 

Paillage

manuel, thermique, faux semis,
labour, solarisation

Semis & plantations 
Source de fertilisant locale
Compost et fumier de bovin : 15.0 t/ha
Engrais organiques : 4.0 t/ha

Plein Champ : Sous-solage puis passage de
l'enfouisseur de pierre 
Sous-abri : Sous-solage, puis passage de la herse
rotative

T E CHN I QU E  -  P R A T I QU E  A G R I C O L E

2018

Approfondies pour la gestion des ravageurs
et des maladies



Grossistes (3) : 219 792€ CA
Magasins spécialisés (3) : 91 000€ CA
Paniers (1) : 10 000€ CA
Marché (1) : 35 000€ CA
Vente à la ferme (1) : 34 742€ CA

Complexité technique : 3/5
Pénibilité morale : 1/5
Pénibilité physique : 3/5

Agrandissement du hangar et développement petit à
petit la ferme

Charge de travail convenable : 1/5
(1 : pas convenable / 5 : tout à fait convenable)
Le fait d'être plusieurs associés diminue la
charge mentale, mais la charge travail reste
malgré tout importante 

Adéquation charge de travail/revenu : 3/5
(1 : en inadéquation / 5 : en adéquation)

Pénibilité (1 : très pénible / 5 : pas du tout)

Bilan depuis 2018 : veut diminuer sont temps  de travail et
augmenter sa rémunération pour faire en sorte de gagner
sa vie.

Projets

T ÉMO I GNAG E
Conseils aux futurs installés

RÉSULTATS ÉCONOMIQUES
2018

412 534
  3 140

139 349
  40 185
  17 533
    9 642
   21 420
   12 646
   27 004
    10 919
    60 260

  241
    5 904
   17 582
    7 676
    4 264
    7 218

  491
    1 235
    5 045

  795
    1 385
    5 900
    2 524
165 518
 14 784

 150 734
978

   50 847
10 000

19%
 

3 000€/mois/exploitant UTH

2018 : CA maraichage = 390 534 € et CA non
maraîchage = 22 000 €

Serres, bâtis et aménagement foncier : 141 900€
Tracteurs : 84 700€
Production : 46 100€
Transport, conditionnement et vente : 47 700€
Petit outillage et autre : 21 000€

Revenus

Chiffre d'affaires

Investissements

Récoltes
diversifié

T EMP S  D E  T R A VA I L

Été : 59h/sem, 1 jour libre/sem
Hiver : 52h/sem, 1 jour libre/sem

Temps passé (haute/basse saison)

5 semaines / an
Vacances

Production                     35 h          28 h
Commercialisation           22 h          22 h
Administratif/réunions        2 h           2 h

Répartition                      Eté       Hiver

COMMERC I A L I S A T I O N QUA L I T É  D E  V I E

Bon courage ! C'est un métier difficile, mais
passionnant. Il faut savoir rester bienveillant
vis-à-vis de soi-même et de son travail.

CH I F F R E S  C L É S

NB. Le temps de commercialisation comprend le
conditionnement/préparation (hors récolte) + transport et vente

Chiffre d'affaires
Aides
Charges opérationnelles
Semences et plants
Engrais/amendements
Défense des plantes
Emballages
Fournitures diverses
Autres charges maraîchage
Travaux par tiers
Charges de structure
Petit outillage/équipements
Eau, gaz, électricité
Entretien matériel
Carburants (dépla.) + transport
Carburant (machines)
Assurance
Communication/commercialisation
Fermage
Honoraires comptables
Frais bancaire
Cotisations pro/certifications
Impôts et taxes
Autres charges de structures
Main d'œuvre
Charges sociales MSA exploitants
Charges sociales salariés
Frais financiers
Excédent brut d'exploitation
Annuités
Niveau d’autonomie financière

Réalisation : 2021-2022. Fiche réalisée par Bio de
PACA, en lien avec le projet System Bio. Pour plus
d'informations, contacter Fausta GABOLA :
animationconseil13-84@bio-provence.org
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